Sprawozdanie finansowe Stalprodukt S.A. za rok obrotowy 2018
Pismo Prezesa Zarzadu

Szanowni Panstwo, Drodzy Akcjonariusze,

Mmam przyjemnos¢ przedstawi¢ Panstwu Raport Roczny Stalprodukt S.A., prezentujacy
wyniki oraz najwazniejsze informacje dotyczace dziatalnosci Spotki w roku 2018.

Stalprodukt osiaggngt w roku 2018 korzystne wyniki finansowe. Przychody ze sprzedazy
wzrosty w poréwnaniu do roku 2017 o 21,4 proc. i osiggnety poziom 1 591,7 min zt. Zysk na
dziatalnos$ci operacyjnej wynidst 33,1 min zt, co oznacza wzrost o 63,4 proc., a zysk netto
w wysokosci 125,1 mln zt byl o 25 proc. wyzszy, niz w roku 2017. Podobnie jak w roku
2017, znaczacy wplyw na wynik netto Spoétki miaty dywidendy otrzymane ze spotek
zaleznych (kwota 98,6 mln zt w poréwnaniu do 94,3 min zt w roku poprzednim).

Pozytywnie nalezy oceni¢ wyniki Segmentu Blach Elektrotechnicznych, ktorego przychody
ze sprzedazy wzrosty w roku 2018 o 6,7 proc., przy wolumenach zblizonych do wykonania
roku 2017. Dzigki wyzszym cenom udato si¢ zwickszy¢ wynik tego Segmentu o 59,5 proc.,
a jego marze¢ z 8,8 proc. do 13,2 proc. W efekcie, wzrosty udziaty wyrobow tego segmentu
w strukturze asortymentowej sprzedazy — blach transformatorowych z 41,5 proc. do 42,6
proc., natomiast rdzeni — z 0,9 proc. do 1,1 proc.

Znacznie trudniejsza sytuacja miata miejsce w Segmencie Profili. Mimo utrzymania, dzigki
wyzszym cenom, przychodow ze sprzedazy na poziomie roku 2017, wynik Segmentu spadt
0 83,3 proc., a jego marza wyniosta zaledwie 0,2 %. Negatywnie nalezy takze oceni¢ spadki
wolumendéw w grupach asortymentowych ksztattownikéw zimnogietych (o 7,4 proc.) oraz
wyrobow centréw serwisowych (o 27,5 proc.). Skutkiem tych zmian byl spadek udziatu
ksztattownikow (z 43,6 proc. do 42,1 proc.) oraz wyrobow centrow serwisowych (z 5,1 proc.
do 3,7 proc.) w strukturze sprzedazy ogédtem. Te niekorzystne zmiany zostaly cze$ciowo
zrekompensowane bardzo dobrymi wynikami sprzedazy barier drogowych. Wolumeny ich
sprzedazy wzrosty o 18,5 proc., natomiast warto$¢ przychodow ze sprzedazy wzrosta prawie
0 25 proc., czego efektem byl wzrost udzialu tej grupy produktowej w strukturze
asortymentowej sprzedazy z 8,1 proc. do 9,8 proc.

Wyniki te stanowia odzwierciedlenie trudnej sytuacji panujacej na rynku profili gigtych
1 operatorow centréw serwisowych, gléwnie z powodu taniego importu spoza obszaru Unii
Europejskiej oraz nieskutecznych srodkéw ochrony producentéw unijnych.

Juz w 2018 r. podjelismy dzialania, ktore powinny poprawi¢ sytuacje tego segmentu
operacyjnego. ZmieniliSmy bowiem zasady dystrybucji profili na rynku polskim poprzez
wiaczenie sktadow handlowych, zarzadzanych dotad przez spotke handlowa Stalprodukt-
Centrostal Krakow Sp. z o.0., w struktury Stalproduktu i uzgodnienie nowych zasad
wspotpracy (umowa agencyjna). Mamy jednak $wiadomo$é, ze konieczne beda dalsze
dziatania optymalizacyjne w tym segmencie dziatalnosci Spotki.

W Segmencie pozostatej dzialalno$ci zanotowano ponad 3-krotny wzrost przychodow
w stosunku do roku 2017. Przyczyna tak duzego wzrostu byl przede wszystkim wzrost
sprzedazy towarow do podmiotu powigzanego — GO Steel Frydek Mistek a.s. Wyniki tego
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Segmentu wzrosty dwukrotnie, natomiast jego marza tego spadta z 5,8 proc. do 2,7 proc.

Kluczowym elementem realizacji strategii rozwoju Spotki w zakresie wzmacniania pozycji
Spotki na rynku blach transformatorowych byto zamknigcie - w dniu 28 lutego 2018 r. -
transakcji nabycia 100 proc. akcji GO Steel Frydek Mistek a.s. Od 1 marca ub.r. wyniki tej
spotki sa konsolidowane z wynikami pozostatych spotek Grupy Kapitatowej Stalproduktu.
Konsekwencja tego przejecia jest wzrost zdolnosci produkcyjnych blach transformatorowych
w Grupie z poziomu 100 tys. t/rok do 150 tys. ton/rok, a takze poszerzenic oferty
produkcyjnej o zupetnie nowy asortyment — blachy zimnowalcowane.

Dziatania podejmowane w 2018 r. przez Zarzad Stalproduktu miaty na celu ujednolicenie
zasad polityki handlowej i marketingowej prowadzonej przez oba podmioty na rynku blach
transformatorowych oraz jak najlepsze wykorzystanie efektow synergii w Grupie,
m.in. poprzez zakupy blach zimnowalcowanych na potrzeby produkcji profili zimnogietych
w tarnowskim wydziale produkcyjnym Stalproduktu. Po pierwszym okresie funkcjonowania
GO Steel Frydek Mistek a.s. w ramach Grupy Stalprodukt, biorgc pod uwagg bardzo dobre
wykorzystanie zdolnosci produkcyjnych we wszystkich asortymentach i korzystny wptyw na
wyniki skonsolidowane, Zarzad pozytywnie ocenia efekty tej akwizycji

Spotka realizuje takze od kilku lat projekt uruchomienia produkcji wysokiej jakosci blach
transformatorowych (tzw. HiB). W roku 2018 prowadzone byly regularne proby z materiatem
wsadowym o odpowiednich parametrach jako$ciowych. Dzigki doskonaleniu procesu,
uzyskano w roku ubieglym kilkukrotny wzrost wolumenéw produkcji materialu w jakosci
HiB.

W imieniu Zarzadu Stalprodukt S.A. pragng podzickowaé wszystkim Pracownikom za ich
dotychczasowe zaangazowanie na rzecz osiagni¢cia jak najlepszych wynikoéw produkcyjnych,
sprzedazowych i finansowych.

Majac §wiadomos¢ wyzwan stojacych przez Spotka, a zwlaszcza niekorzystnych warunkow
w otoczeniu rynkowym, Zarzad Stalprodukt S.A. deklaruje podejmowanie dalszych dziatan
stuzacych poprawie konkurencyjnos$ci firmy oraz utrzymania jej stabilnej i bezpiecznej
sytuacji finansowej — z korzyscig dla samej Spotki i wszystkich jej Akcjonariuszy.
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